The Business Model Canvas

Nyckel- <
partners

Vilka hjalper oss skapa varde?
Vilka ar de och vad gér de?

(Partners, leverantorer)

Nyckel-
aktiviteter

Vilka nyckelaktiviteter krévs fér
att skapa erbjudandet?
(Produktion, innovation,
plattform/natverk)

Nyckel-
resurser

Vilka nyckelresurser kraver
vart erbjudande?
(Fysiska, intellektuella,

maénskliga, finansiella)

Virdeerbjudande

Hur hjélper vi kunden?
Vilket véarde levererar vart
erbjudande?

Vilka produkter och tjanster
erbjuder vi till varje
kundsegment?

Kundrelationer

Vilken typ av relation till
kunden ska vi etablera och
underhalla?

Q

Distributions-
kanaler

Hur levererar vi varde?
Hur marknadsfor vi vart varde?
(Distribution, marknadsforing)

Kundsegment

For vem skapar vi varde?
Vilka &r vara viktigaste kunder?

Kostnader

Vilka viktiga resurser ar dyrast?

Vilka viktiga aktiviteter &r dyrast?

Vilka &r de viktigaste kostnaderna i var affarsmodell?

Intikter

For vilka delar i erbjudandet ar kunden villig att betala?

Hur sker betalningarna?
Hur manga betalande kunder finns?

Hur mycket bidrar varje intéktsflode till totala intékter?
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